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Lesson 1: Emprendimiento

Imagen de referencia desarrollada por Inteligencia Artificial (Chat GPT)

1.1 Trabajar por ti Mismo
Muchos propietarios de empresas tributarias inician su carrera como empleados en
otras oficinas. Tras años de aprendizaje en la preparación de impuestos y de asistir a
miles de clientes, comienzan a planificar la creación de su propio negocio.

Sin embargo, ¿cómo saben que su nuevo negocio tendrá éxito? ¿Cuándo empezarán
a ganar dinero? ¿Cómo pagarán sus cuentas?, que quizás esta última pregunta es la
que más se hacen al pasar de empleados con un salario fijo a emprendedores de
ingresos variables.

¿Cómo encontrar el tiempo y la energía para compartir en familia cuando están
luchando para que su nuevo negocio sobreviva?

Copyright © 2023, negozee, Inc. – All Rights Reserved
3

ne
go
ze
e

de referencia desarrollada por

or ti Mismo
arios de emp

años



Aquí hay algunos consejos prácticos para todos los que son nuevos emprendedores:

Gestiona tu tiempo de forma eficaz: Dado que el tiempo y la energía serán tus dos
recursos más preciados a medida que impulse su propio negocio, deberás tomarte en
serio cómo administrar ambos.

Descansar y Dormir: Trata el descanso y el tiempo de dormir como parte de tu
trabajo. Asegúrate de dormir al menos 6 horas por noche y tomar al menos un día libre
entre semana. Descansar te permitirá ser más productivo al día siguiente y te
garantizará ser más productivo durante toda la semana.

Se consistente: Una de las cosas más difíciles para los nuevos emprendedores es
encontrar un buen flujo semanal de trabajo. Es fácil trabajar 15 horas el lunes y decidir
tomarse el martes libre para no hacer nada.

Encuentra un buen flujo de trabajo para tu semana y asegúrate de cumplirlo. A
continuación te damos un ejemplo de una buena semana laboral:

● Lunes: Programa ligero y suave. Comienza el día después de las 9:30 a. m. y
utiliza el lunes para planificar la semana. Deberías estar bien descansado el
lunes y listo para comenzar.

● Martes, Miércoles, Jueves: estos podrían ser realmente tus días laborales
principales o más productivos de la semana. Deberías poder ejecutarlos de
forma productiva.

● Viernes: Programa ligero y suave. Termina tus tareas semanales y planifica la
semana siguiente.

● Sábado: Programa este día para ponerte al día con alguna lectura o hacer lo
que realmente disfrutas. El sábado puede ser un día de descanso o un día para
ponerse al día con tu trabajo dependiendo de sus proyectos. En consecuencia
busca actividades diferentes, pueden ser de trabajo también, pero la
recomendación es que sea de otros proyectos, esto te puede ayudar mucho a
desarrollar nuevas ideas.

● Domingo: Descansa y pasa el tiempo en familia. Para tener un lunes productivo
es necesario descansar el domingo. Recuerda, tu trabajo también es descansar.
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Usa tus horas más productivas en tu nuevo negocio o proyecto. Si eres más
productivo en la noche, dedícate ese tiempo a desarrollar tu nuevo negocio o proyecto.
Si llegas a casa agotado del trabajo, acuéstate temprano y luego levántate temprano
para estar fresco y listo para dedicar tiempo de calidad a tu negocio. Encuentra el
horario que mejor se adapte a tu ritmo de vida, hábitos y productividad. Así podrás
emprender tu proyecto con una mente fresca, alerta y motivada. Recuerda que su
energía y tiempo es el principal recurso.

7 Consejos a tener en cuenta para Emprender su negocio

1. Asegúrate de que te apasione tu nuevo proyecto o negocio. Habrá momentos
negativos, por eso ser apasionado te ayudará a seguir adelante y no desfallecer
en el intento.

2. Ignora a las personas tóxicas que dudan de tus capacidades y de tu nuevo
proyecto, somos globos en un mundo lleno de agujas, sigue adelante, esto
depende solo de ti, de tu fuerza y resiliencia.

3. Recuerda que los sacrificios que hagas ahora darán sus frutos en el futuro,
cuando tengas más dinero, pero vive y quédate en el presente, el futuro es
ahora.

4. Recuerda el ¿Por qué? dejaste tu trabajo para iniciar tu propio negocio.

5. Ten algunos mentores y asesores claves que puedan ayudarte a crecer y a
navegar en tu nuevo negocio.

6. Comienza a establecer contactos y a conocer nuevos emprendedores que
puedan apoyarte en tu nuevo viaje. Existen muchas redes de Networking y
apoyo que te pueden servir en algún momento.

7. Encuentra una manera de tener un flujo de ingresos antes de dejar tu trabajo
actual, esta puede ser una tarea difícil, sin embargo no es imposible; esto te
permitirá estar un poco más tranquilo y enfocado.
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Consideraciones si deseas abrir tu propio negocio

● El trabajo por cuenta propia puede ser muy gratificante y emocionante. Sólo
asegúrate de haber considerado todos los aspectos positivos y negativos antes
de lanzarte.

● Si te gusta trabajar solo 8 horas y recibir un sueldo regular, es posible que
desees reconsiderar la posibilidad de iniciar un negocio.

● Tener tu propio negocio requiere un compromiso real y, sin un jefe, necesitas
estar muy motivado y ser autodirigido.

● Las principales razones por las que la mayoría de las personas se convierten en
emprendedores son tener libertad para controlar su propio destino y obtener
recompensas por su arduo trabajo. Sin embargo, el precio de tener tu propio
negocio es trabajar muchas horas y asumir riesgos.

Entonces, si estás listo para ello, te enseñamos dos opciones:

● Comprar una Franquicia
● Comenzar tu Propio Negocio

1.2 Comprar una Franquicia
La forma más sencilla de iniciar un negocio fiscal puede ser adquirir una franquicia
fiscal. Sin embargo, el costo de la tarifa de franquicia inicial y la regalía en curso puede
que sea demasiado para usted.

Adquirir una franquicia de impuestos en los Estados Unidos puede ser un proceso
complejo, pero aquí le ofrecemos una guía general sobre cómo hacerlo:

Investigación y Decisión:

● Investiga las opciones: Comienza por investigar diferentes franquicias de
impuestos disponibles. Considere factores como la reputación de la marca, el
apoyo corporativo, el territorio disponible y las opiniones de franquiciados
actuales.
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● Evalúa tu presupuesto: Asegúrate de conocer el costo total de inversión que
incluye la tarifa inicial de franquicia, costos de equipamiento, marketing,
arrendamiento de espacio (si es necesario), y capital de trabajo.

Contacto y Evaluación:

● Solicita información: Contacta a las franquicias que te interesan y solicita sus
documentos de divulgación de franquicia (FDD, por sus siglas en inglés). Este
documento contiene información clave sobre la franquicia.

● Consulta con expertos: Considera hablar con un abogado de franquicias y un
contador para revisar el FDD y entender las implicaciones financieras y legales.

Planificación y Financiación:

● Plan de negocios: Desarrolla un plan de negocios detallado. Esto es esencial
para entender tus metas y es un requisito si necesitas financiamiento.

● Opciones de financiación: Investiga tus opciones de financiación. Puede
considerar préstamos para pequeñas empresas, préstamos convencionales,
financiamiento a través de la franquicia, o incluso acuerdos de inversión con
socios.

Formación y Acuerdo:

● Formación: Participa en las oportunidades de formación que ofrece la franquicia
para entender completamente sus operaciones y sistemas.

● Revisión del Contrato de Franquicia: Revise cuidadosamente el contrato de
franquicia con la ayuda de su abogado. Asegúrese de entender todos los
términos y obligaciones.

Ubicación y Configuración:

● Selección de ubicación: Si su franquicia requiere un espacio físico, seleccione
una ubicación que maximice la visibilidad y el acceso a los clientes.

● Cumplimiento y licencias: Asegúrese de cumplir con todas las regulaciones
locales, estatales y federales y obtener cualquier licencia necesaria.
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Lanzamiento:

● Preparación para la apertura: Sigue los pasos de la franquicia para configurar tu
oficina, sistemas y personal.

● Marketing y apertura: Implementa estrategias de marketing locales para anunciar
la apertura de tu franquicia. Realiza una gran inauguración para atraer clientes.

Operación y Crecimiento:

● Operaciones diarias: Maneja las operaciones diarias de acuerdo con las
políticas y procedimientos de la franquicia.

● Crecimiento y escalado: Busca oportunidades para crecer y escalar tu negocio,
cómo añadir servicios o expandir tu ubicación.

Recuerde que este es un proceso muy general y que cada franquicia puede tener
requisitos y pasos específicos adicionales. Es esencial hacer tu diligencia debida y
buscar asesoramiento profesional cuando sea necesario.

Ejemplo Práctico: ATAX Franchise

Source: https://www.franchisehelp.com/franchises/atax/
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